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六盘水小型教育地推合作

生成日期: 2025-10-24

出发前的心理建设很多地推的团队都是领了地推任务，怀揣的单页，就出发了，效果不好，明日继续，在
一遍遍受挫中激情就消耗殆尽了。在你怀疑员工的地推能力，质疑地推的效果时，有没有反思到这是为什么？
地推的结果不是由做与不做决定的，是由想与不想决定的，只要想就一定能做到，这就需要在他们出发前来一
次强有力的心理建设。一般情况，地推分为个人作战和团队作战，针对不同的作战方式，我们需要给员工进行
不同的心理建设。个人作战需要让员工明白这次出去地推到底是为了什么？为的不是拿单挣钱，为的是帮助客
户。不只有只有向客户传达的是产品，更向用户输出了某种情感。当然这需要对自己的产品有清晰的认识和自
信。公交车上遇到案例：我曾接触过一个地推人员，他给我分享过一次他的地推经验。他们是做K12线上培训
的，当天他去小学门口发单，找到两个小朋友，从开始聊天交朋友，到一路跟他们上了公交车，为了就是推广
他们的产品，让小朋友成为他们用户。我好奇是什么魔力使他跟着小朋友上了公交车，他的回答很简单：“我
们的产品能帮助他们，减少他们线上玩游戏的时间，增加线上学习的时间。”怀着帮助别人的心，他每次地推
都能找到忠实的粉丝客户。一位地推招生主管总结 的地推引流工作经验--新赫地推。六盘水小型教育地推合作

成功地推的一些经验，做地推必须知道互联网时代，很多新生的产品都会面临这样的问题——开拓新客户
更难!无论是线上广告，微信、微博、SEM这些做了之后，都没有短时间内取得明显效果。于是，越来越多企业
均选择了线下地推，希望用地推打开局面。那么，如何将地推这事做好呢?地推网就分享一些地推经验给大家，
一起来看看吧!为什么需要有经验的大佬带着我们去做地推呢？一方面可以将好的经验、话术快速复制给团队，
碰到难搞定的客户也可以直接晒收益；另一方面是为了应对各种突况，团队中需要一个主心骨，随时激励大家~
一、选择合适的地推场地做地推，要选择目标用户群体聚集的地方，不能盲目的广撒网。就像社区类的产品要
选择居民社区，外卖类的产品要选择写字楼周边，场地的属性很大程度上决定了地推的效果。许昌地推选新赫
地推公司。六盘水小型教育地推合作交给专业的人，让市场不难做。

老猫总结一下地推：桌子礼品易拉宝，左拉右拽满街跑，塑料制品或纸巾，扫码领完秒删了!这样的地推纯
属扔钱打水漂啊，而且即使这样也得天天坚持，日积月累盼着用大力、出奇迹。然而曾经的流量符号，变成0距
离的场景营销，你把用户当成贪图小便宜的用户，那么用户凭什么就对品牌感恩戴德，领你一包纸巾就忠诚你
三五年，这也太诋毁用户智商了。所以就有了打油诗提到的场景，地推怎能有效果呢?地推的出发点是获得有效
用户或有价值的用户，粗略说下地推的流程：前期调研——物料准备——时间地点——到达用户——用户扫
码——下载安装——可能使用或购买——后期效果监测。如果站几个形迹可疑的闲散青年，摆上个空洞无物的
易拉宝，印一摞粗制滥造的宣传单，放一坨三块五块的所谓礼品，就指望用户通过这样一个漫长的流程下来，
还得把有限的忠诚度奉献出来，这地推推毛啊?什么是真正驱动用户使用留存的原因，怎么做才能做到路径短、
效果比较好，通过地推要传递给用户什么。这些流程上的细节，几乎步步为营。每家创业公司都在声称注重用
户体验，地推这种场景营销，接触用户相反让用户直接产生逆发心理，说好的用户是上帝哪儿去了。

地推准备材料01一、传单我们发传单的目的其实不是成单，而是扩大机构影响力以及咨询流量。所以，在
设计传单时主要任务就是“吸睛”。但人们在传单上的注意力集中的平均时间是5-10秒，传单的信息量是和人
们的阅读欲望是成反比的。因此，传单主打家长的痛点就可以了。-传单常见错误示范-❶可读性差很多小机构
的传单，上来就是“本机构是教育局正规注册……”或“本机构师资力量雄厚，校区环境优雅”。这些传单的
统一特点就是：自我夸奖、内容极其枯燥，没有主题。❷信息模糊相当多的机构打着“保护学生隐私”的名义，
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用“王同学，李同学”等同学的分数作为宣传，让家长看完了想信你不是胡编的都难。其实写清，大家也不一
定多感兴趣，谁会注意陌生人的学习情况呢?❸追求美观，忽视实用性传单的美观性很重要，但是，这种美观可
以用配色、排版的设计来实现，而不该为了追求所谓的美观放很多无意义的美图。❹传单劣质A4纸不要再发了，
无论是白的还是红的。机构不该省钱的就是传单，我们出去宣传是展示公司实力的。招生地推团队--新赫地 推。

新赫少儿招生团队，会帮助各类培训学校解决招生难题，我们专攻的是3-14岁儿童的英语、音乐、美术、
书法，语言，舞蹈、跆拳道、文化课等各种兴趣班招生。专业地推，快速引流，合作共赢，服务好每一家学校，
切实解决学校生源问题，不做任何虚假承诺，做醉真实的效果专攻4-13周岁幼少儿招生难问题，我们竭力帮助
各大校区解决疑难杂症，新生是学校的发动机，要知道学校只有新生源源不断的汇入进来才能解决学校的根本
生存问题，我们团队上门服务，落地营销，一对一方案，保证后期转化率质量高，学校口碑好！目前已合作课
程有，跆拳道，美术，舞蹈爵士，音乐，架子鼓，古筝，围棋，软硬笔书法字帖，早教补习班等。全网公道价，
一次合作，终生朋友！我们是专业少儿招生团队，会帮助各类培训学校解决招生难题，我们专攻的是3-14岁儿
童的英语、音乐、美术、舞蹈、跆拳道、文化课等各种兴趣班招生。精细地推，快速引流，按效果收费有需要
的机构可进行电话沟通联系。艺术类招生：舞蹈、乐器、美术、声乐、表演、礼仪、摄影、艺考、体育类招生:
球类、瑜伽、武术、棋类、游泳、健身、跆拳道、健美操、溜冰、轮滑、滑雪、马术、舍宾、普拉提、攀岩。
新赫地推按效果付费欢迎你的电话联系。地推服务|全国地推公司许昌 专业地推公司--新赫地推。六盘水小型
教育地推合作

专业招生地推 团队联系方式--新赫地推。六盘水小型教育地推合作

    地推成员的分工做地推，建议在一个地方推广时多坚持两天，让周边的人有更深刻的印象，甚至连续
两个，这样次熟悉周边环境，第二天就能有效推广，如果天就发现人流量不行，可以考虑及时换地方，所以一
起参与的成员必须是固定的，这样也能保证配合的默契度。刚开始比较好由有地推经验的伙伴带领着，组成一
个6-7人的作战小分队，2人一组（当然，我们也要视具体情况随机调整）。两组在活动区域附近负责宣传和招
揽人群，指引更多的人到我们的活动点，保证有一组在活动现场，一位负责招呼前来的顾客试吃试用，另一位
负责介绍我们的活动，同时展示够货。常年和各大招生机构都有合作招生策划活动,校务培训！（美术、书法、
舞蹈、口才、体智能、钢琴、古筝、架子鼓、乒乓球、羽毛球、篮球、语文、数学、英语、游泳学校，辅导课
类学校，跆拳道，自由搏击，编程）有需要的机构可进行电话沟通联系。艺术类招生：舞蹈、乐器、美术、声
乐、表演、礼仪、摄影、艺考、DJ、茶艺、、园艺。体育类招生:球类、瑜伽、武术、棋类、游泳、健身、跆拳
道、健美操、溜冰、轮滑、滑雪、马术、舍宾、普拉提、攀岩。教育辅导板类招生：数学、英语、语文、物理、
化学、史地政生、竞赛、等中小学学员。
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